
 

Gestalten Sie die Zukunft eines erfolgreichen Online-Shops. 
 
Unser Klient 
 
Sie möchten einen etablierten E-Commerce-Shop nicht nur verwalten, sondern strategisch weiterentwickeln? 
 
Dann erwartet Sie eine verantwortungsvolle Schlüsselposition bei einem erfolgreichen Spezialanbieter für Gase, 
Gastechnik und technisches Zubehör. Unser Online-Shop zählt zu den führenden Anbietern in seinem Segment und 
bietet großes Potenzial für weiteres Wachstum – national wie international. Mit einem hochwertigen Produktsortiment, 
einer starken Kundenorientierung und hoher technischer Kompetenz schaffen wir täglich echten Mehrwert für unsere 
Kunden. 
 
Ihre Aufgaben 
 

• Strategische Weiterentwicklung unseres Online-Shops und der gesamten E-Commerce-Aktivitäten 
• Entwicklung und Umsetzung einer nachhaltigen Wachstumsstrategie 
• Analyse relevanter KPIs sowie Ableitung konkreter Optimierungsmaßnahmen 
• Verantwortung für Conversion-Optimierung, Customer Journey und Nutzererlebnis 
• Ausbau der SEO-, SEA- und Performance-Marketing-Aktivitäten 
• Weiterentwicklung des Produktmanagements und der Sortimentsstrategie 
• Steuerung externer Agenturen und technischer Dienstleister 
• Einführung neuer digitaler Vertriebs- und Marketingkonzepte 
• Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, Einkauf, Produktmanagement und Geschäftsleitung 
• Identifikation neuer Geschäftsfelder und digitaler Umsatzpotenziale 

 
 
 
 
Ihr Profil 
 

• Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder vergleichbare Ausbildung 
• Mehrjährige Erfahrung im strategischen E-Commerce oder Online-Marketing 
• Erfahrung in der Führung und Weiterentwicklung erfolgreicher Online-Shops 
• Sehr gute Kenntnisse in SEO, SEA, Google Analytics, Conversion-Optimierung und Performance Marketing 
• Erfahrung mit Shop-Systemen, PIM-, ERP- oder CRM-Systemen 
• Unternehmerisches Denken und Hands-on-Mentalität 
• Hohe Zahlenaffinität und analytische Arbeitsweise 
• Begeisterung für digitale Geschäftsmodelle 

 
 
 
 

 
Teamleiter E-Commerce / Strategische Leitung Online-Shop (m/w/d) 
 



 

Unser Klient bietet: 
 

• Eine Schlüsselposition mit großem Gestaltungsspielraum 
• Direkte Zusammenarbeit mit der Geschäftsleitung 
• Die Möglichkeit, die digitale Zukunft des Unternehmens maßgeblich zu prägen 
• Kurze Entscheidungswege und schnelle Umsetzung neuer Ideen 
• Moderne Arbeitsmittel und flexible Arbeitsbedingungen 
• Ein motiviertes Team mit hoher technischer Kompetenz 
• Attraktive Vergütung sowie langfristige Entwicklungsperspektiven 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Erst informieren! 
Rufen Sie uns einfach heute an! 
 
Für eine erste telefonische Kontaktaufnahme  
steht Ihnen unser Berater zur Verfügung: 
 
Referenz 260110 
 
+49 6029 9579830 
info@ralfmariaberger-consulting.com 

 

Oder senden Sie Ihre 
aussagekräftigen Unterlagen an 
 
bewerbungsunterlagen@ralfmariaberger-
consulting.com 
 
(Anschreiben, tabellarischer Lebenslauf, Zeugniskopien,  
Gehaltsangaben und möglicher Eintrittstermin) 
 
 
Ralf Maria Berger Consulting 
Dörnsteinbacher Str. 10 
63776 Mömbris 
+49 6029 9579830 


